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BARCELONA MEETING POINT

catalunya construeix

LA CONSEQUENCIA

L'APOSTA

ElBarcelona Economic Triangle se
situa com a eix de la transicié cap auna
economiabasada en lainnovacio

La crisi ha ocasionat unareduccio
enles partides destinades
alaprevencio deriscos laborals

BMP assegura ser l1a millor opcio
per accelerar les vendes de pisos

Sota I'eslogan ‘Qui no hi és, no ven’ arriba la 14a edici6 de 'important salé immobiliari

Aquesta edicio estara
protagonitzada pels
parcs cientifics

i tecnologics

ALBERTO GONZALEZ

Area Monografics

avant el descens de les

vendes en el sector immo-

biliari, el derrotisme no és

cap solucié. S’ha de tornar

a dinamitzar el mercat, amb
actitud positiva, i per fer-ho Fira de Bar-
celona ofereix la seva formula anual: Bar-
celona Meeting Point torna a la ciutat del
20 al 24 d’octubre, amb una amplia ofer-
ta de cases i pisos, promocions i des-
comptes especials i un simposi interna-
cional que endevina I'evolucié del sector
i també estableix les claus de la seva re-
cuperacio.

Com a principal novetat, els parcs
cientifics i tecnologics tindran un paper
protagonista en dues arees. Per un cos-
tat, la conferéncia Espais productius i
usuaris finals: font de desenvolupament
economic i immobiliari. En segon lloc, els
parcs cientifics i tecnologics disposaran
d’un espai propi al Sald Professional, on
mostraran les seves Ultimes novetats.
Com a expositors assitiran a la cita el
22@Barcelona, ADE Parc Tecnologic de
Burgos, ADE Parc Tecnologic de Lleo,
ADE Parc Tecnologic de Valladolid, Alba
Parc, Barcelona Economic Triangle, Bio
Pol'H, DeltaBCN Park, Parc UPC, Parc
Tecnologic del Valles, Parc Tecnologic
d’Andalusia, Parcs Tecnologics de Cas-
tella i Lled, Parc Tecnologic d’Extrema-
dura, Parc Cientific Tecnologic de Huel-
va, Parc Tecnologic de Bizkaia, Parc
Tecnologic de Sant Sebastia, Xarxa de
Parcs Tecnologics del Pais Basc, Tec-
nocampus Mataré Maresme, Tecnoparc
Reus i XPCAT.

PRESENCIA INTERNACIONAL
En la 14a edici6 de la fira destaca la
presencia de més de 30 empresaris co-
lombians i argentins que busquen noves
oportunitats de negoci a Espanya. Per
la seva part, I'alcalde de Moscou, luri Luj-
kov, ha confirmat que, per segon any
consecutiu, la capital russa hi sera pre-
sent amb una important delegacié d’em-
presaris, aixi com amb un gran estand
al Salo Professional.

| per incentivar la participacid malgrat
les dificultats economiques, BMP ha in-
corporat una nova area dins del Salé
Gran Public. Es tracta del New Point, una

VICTORIA GIL / CONSTRUMATICA

Edifici de vivendes per a universitaris.

serie d’estands modulars de 15 0 30 me-
tres quadrats, on I'expositor només
s’ha d’ocupar d’arribar i rebre visitants,
seure a treballar i vendre. El preu ajustat
d’aquests espais (5.750 euros més IVA,
els petits; 11.500 més IVA, els de mida
més gran) justifica I'exit d’aquesta ini-
ciativa, en que estaran presents 45 em-
preses.

Finalment, el Sald Professional comp-
tara amb un business lounge de disseny,
perque els visitants es puguin reunir amb
els seus clients, consultar internet, tre-
ballar en ordinadors o prendre un refresc.

NOVETATS DEL SIMPOSI
La prestigiosa escola de negocis
ESADE organitza una jornada que ana-

MES DE 30 EMPRESARIS DE COLOMBIA
IARGENTINAASSISTIRANA LA FIRA

MOSCOUTORNAALACITA
ANUALAMB UN ESTAND
QUE GUANYA EN METRES
QUADRATS

litzara en profunditat la vinculacié entre
la banca i el sector immobiliari. En segon
lloc, la sessié Nous inversors estrangers
en el sector immobiliari espanyol: ;so-
miadors o els triomfadors del dema? es-
tudiara el cas dels molts inversors inter-
nacionals que actualment estan apostant
pel nostre pais, atrets per la caiguda dels
preus i les perspectives de futures reva-
loritzacions.

El negoci immobiliari del futur sera el
tema de la sessi6 desenvolupada pel le-
se, en que s’intentara arribar a un con-
sens sobre qué identificara les empre-
ses del dema que emergeixin com a
liders, com sera el dia a dia dels empre-
saris, com es competira o d’on sortira el
marge de benefici.

ORIGINAL SORTEIG

12.000 euros per
aunavivenda

ENDESA | BMP organitzen els Premis
Endesa a la Promoci6é Immobiliaria
més Sostenible. Uns guardons que
s’han convertit en un auténtic referent
en el sector i que, any rere any, comp-
ten amb més candidatures. En
aquests premis es reconeixen la pro-
mocié immobiliaria, la residencial, la
no residencial i la rehabilitacié més
sostenibles de I’'any 2010.

En segon lloc, avui, 20 d’octubre,
durant la inauguracio6 del Barcelona
Meeting Point, s’entregaran els Pre-
mis BMP, uns guardons que han es-
tat presents en totes i cadascuna de
les edicions de la fira.

I no menys sorprés se sentira el vi-
sitant que resulti premiat amb 12.000
euros per utilitzar en la compra d’un
immoble. Aquest suggerent sorteig
tindra lloc diumenge, 24 d’octubre,
ales 13.30 hores.

BMP ofereix I'opcioé d’assistir-hi
com a visitant del Salé Professional
per només 30 euros a I’adquirir I’en-
trada valida per a un dia (dimarts, di-
mecres o dijous). També hi ha la pos-
sibilitat, com sempre, d’adquirir
I’abonament de 1.100 euros (menys
un descompte del 20% per als mem-
bres de les institucions col-laborado-
res), que inclou no només l'accés a
totes les sessions, sind també als di-
nars durant els dies de fira.

Dins del simposi també se celebraran
les conferéncies euro-arab d’inversié im-
mobiliaria i la d’espais productius i usua-
ris finals. L'APCE, per la seva part, ana-
litzara les classes de suport a la vivenda
que ofereixen els estats membres de la
Unio Europea i les vies per a arribar a vi-
vendes de qualitat, i la Conselleria de
Medi Ambient i Habitatge presentara un
estudi sobre el clima de confianca en el
sector de la vivenda.

Fora del simposi, diverses empreses
faran presentacions propies. Per exem-
ple Fotocasa.es, que explicara com ven-
dre immobles per internet. O Gas Natu-
ral, que incidira sobre els sistemes de
microgeneracio, una solucioé que qualifi-
ca d’eficient i economica.®



Laproduccio es contraura encara
meés 1larecuperacio sera lenta

Un estudi de I'Iltec pronostica una pausada evolucio del sector de la construccié a Europa

[’activitat en el camp
de I'enginyeria civil
patira un gran retrocés
aEspanya

TANIA TUSELL

Area Monografics

/

s cert que Espanya i Europa

en general s’haurien de re-

plantejar tot el seu model pro-

ductiu, és necessari un canvi
de paradigma, pero també és cert que
no hem d’abandonar a la seva sort les
bases que han conformat el nostre pro-
ducte interior brut (PIB), entre elles el sec-
tor de la construccid, la vivenda i I'obra
publica. Segons com evolucioni aquest
important sector sabrem com i quan ens
recuperarem.

Tots els agents implicats en aquesta
questio fan els seus pronostics. L'ultim
ha estat I'lnstitut de Tecnologia de la
Construcci6 de Catalunya (Itec) amb el
seu informe Euroconstruct i que aquests
dies es debat en el certamen Barcelona
Meeting Point (BMP), on s’analitza la si-
tuacio i la previsié a Europa.

El sector de la construccié europeu
deixa enrere un dels pitjors exercicis de
la seva historia al tancar I'Gltim amb una
baixada de la produccié del -8,8%. Van
disminuir I'edificacié residencial i la no re-
sidencial i I'inica que es va escapar de
la baixada va der I'enginyeria civil. | per a
aquest any la previsio segueix sent ne-
gativa (-4%) en general. Per mercats, les
noticies son dispars: s’alleuja bastant la
intensitat de la crisi en la vivenda de nova
planta (-3,0%) i en la rehabilitacio (-1,1%),
perd per una altra part continua a plena
intensitat la recessio en I'edificacio no re-
sidencial (-11,1%) i s’esperen, per pri-
mera vegada des de mitjans dels 90, re-
gistres negatius en enginyeria civil
(-1,7%). Tot i aixi, I'estudi segueix con-
fiant a assistir a un canvi de signe el 2011
(+1,2%) com a antesala a un creixement
una mica més consolidat (+2,4%) el
2012. Pero perqué aquests auguris si-
guin una realitat fan falta politiques que
incentivin el mercat.

BONES PROPOSTES

El president de I’Associacié de Promo-
tors Publics de Sol i Habitatge (AVS Ca-
talunya), Ferran Julian, mostra la seva

Evolucio dels diferents subsectors en el mercat europeu
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EL FUTUR DEL SECTOR

Lobra civil es frena a Espanya

L’ECONOMIA espanyola deixa enrere la fase de xoc i entra en la nova déca-
da amb un llast considerable en termes de desocupaci6 i amb I’amenaga de
quedar-se endarrerida respecte als seus veins comunitaris. La construccio,
de moment, contribuira poc a la recuperacio: tal com va passar el 2008, el
2009 la produccio del sector (-21,5%) quedara molt per sota del PIB (-3,8%).
La repercussio6 de la retallada de la despesa publica sobre el sector sera més
que evident, sobretot en I’enginyeria civil, que fins ara era la que menys im-
pacte havia rebut i que espera tancar el 2010 amb -24%. Pel que fa a I'edifi-
cacié residencial, s’ha contret I'activitat fins a cotes extremes, pero s’han
dipositat bastantes expectatives en la possibilitat que s’animi abans que se
suprimeixi la desgravacié per vivenda. Finalment, I'alentiment afecta directa-
ment I'edificacié no residencial, i 'escassetat de projectes pot tocar fons el
2011 juntament amb la resta d’Europa.

preferéncia per implantar férmules com
la copropietat publica i privada. Es trac-
ta d’un nou tipus de tinenga de vivenda
en que la propietat és compartida entre
I’Administracio i I'usuari, i —segons Ferran
Julian- “dins del context economic
social en queé ens trobem, possibili-
ta que I'oferta de vivienda sigui més
assequible”. Es tracta d’un concepte
del qual es comenca a parlar i que es
concreta en el fet que I'ajuntament as-
sumeix un cost d’entre el 20% i el 30%
del preu de la vivenda de protecci6 ofi-
cial i el ciutada, com a usuari final, hi apor-
ta el 70% o el 80%.

Des d’AVS Catalunya també proposen
la inclusio de politiques de vivenda social
combinades, una formula que ja s’esta
desenvolupant en paisos com Anglaterra
o ltalia. Es tracta de vincular I'adquisicio
de la vivenda al desenvolupament pro-
fessional dels adquirents, és a dir, “es

tracta de politiques que lliguen els
processos constructius de les pro-
mocions de vivenda a I'aprenentatge
d’un ofici i que, al mateix temps, per-
meten incrementar la cohesié social,
a l'ajudar els col-lectius més desafa-
vorits i reduir les dificultats que tenen
per accedir a una vivenda”.

OBSERVATORIS D’ANALISI

Sense cap mena de dubte, la solucié es
troba a fer un gir més real i logic en el
sector de la construccio. | no abando-
nar-lo a la deriva i encara menys estran-
gular-lo. Altres propostes del sector
apunten a la creacié d’observatoris
d’analisi i gestio formats per empresaris
de la construccio, financers i altres pro-
fessionals que insten a aprendre les me-
sures correctores per a cada un dels
agents, inclosos els governs autonomic,
local i central.©
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L'arrel de tota gran obra

Unes bones arrels ho son tot,
sobretot si parlem de construir,
A Vicsan tenim el millor equip,
per a vosaltres.
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’entrevista

F. Xavier

CATEDRATIC
D’ESADE

“La caiguda del sector
immobiliari ha acabat
arrossegant el conjunt
de 'activitat economica”

PER TANIA TUSELL

“AEspanya, tret d’algun cas
menor, no hem viscut les
catastrofes financeres

~ daltres paisos”

“Lobjectiu del sistema financer és
aconseguir que flueixi el credit”

“Crear un ‘banc dolent’ seria una opcio a valorar depenent del preu a que es compressin els actius”

| Govern i la societat han as-

sumit que estem en una si-

tuacio economica dificil. No

és una crisi local siné glo-
bal, aixo també ho sabem, pero, ¢lI'ar-
rel del nostre problema és la matei-
xa que la d’altres paisos? ¢En qué
ens hem equivocat nosaltres?

—A causa de I'estricta regulacio i su-
per-visid del Banc d’Espanya, la crisi que
va esclatar als EUA el 9 d’agost del 2007
no va impactar inicialment en els nostres
bancs i caixes d’estalvis. El problema es-
panyol és domestic. El nostre model de
creixement es basava en el consum fa-
miliar molt apalancat i en un boom en el
sector de la construccio. La caiguda im-
mobiliaria ha arrossegat el conjunt de I'e-
conomia, ha condicionat els balangos
dels bancs i ha provocat la restriccio del
credit amb 'economia productiva.

Els bancs han de destinar una bona
part dels beneficis que generen a dotar
provisions d’actius immobiliaris depre-
ciats i a refinangar empreses promotores
i constructores, deixant de banda el cré-
dit a families i empreses. Encara que tam-
bé és veritat que ha augmentat drasti-
cament el risc de credit a particulars i a
les activitats empresarials. A més, el nos-
tre sistema bancari va obtenir financa-
ment d’'uns mercats majoristes interna-
cionals que estan tancats, i que ara ja no
renoven la seva confianga.

-La no restriccié del crédit és fo-
namental per reactivar I’economia. Si
aixo no passa, ¢quines altres alter-
natives hi pot haver perqué els bancs
prestin diners?

—Hi ha diverses alternatives. La major
part dels governs occidentals han esta-
blert mecanismes d’adquisicié tempo-
ral d’actius bancaris, garanties publiques
als deutes bancaris, injeccions publiques
de capital. EI Regne Unit i altres paisos
han acabat nacionalitzant un gran nom-
bre d’entitats. Una altra alternativa ha si-
gut la constitucio de bancs dolents on
transferir els actius deteriorats, alliberant
d’aquesta llosa la part sanejada del ba-
lanc. Aixi va ser com Suécia se’n va sor-
tir de forma exitosa de la seva crisi banca-
ria del 1992. Ara ho han posat en practica
a Alemanya i a Irlanda, amb resultats pro-
visionals dispars.

-No sona gaire bé. ;Qué és un
banc dolent?

-Es una entitat a la qual es transferei-
xen els actius podrits del balang (majo-
ritariament sol i promocions inacabades)
perque les obligades dotacions no con-
sumeixin el capital i acabin contaminant
la resta del balang i provoquin la banca-
rrota del conjunt de I’entitat financera.

Un home rep informacio a I'oficina principal que La Caixa té a I'avinguda Diagonal.

D’aquesta forma, la part bona del banc
restaura la confianga d’accionistes i cre-
ditors, i pot reiniciar la seva activitat de
credit.

-El Govern ja va anunciar que cap
d’aquests models que esmenta s’a-
plicaria aqui. ¢{Quina va ser la férmula
pensada per a la banca espanyola?

-El Banc d’Espanya va decidir consti-
tuir un Fons per a la Reestructuracié
Ordenada de la Banca (FROB) amb I'ob-
jectiu de redimensionar la capacitat ex-
cedentaria d’oficines, serveis centrals i
plantilles, aixi com per recapitalitzar a al-
gunes entitats previes operacions d'in-
tegracio (fusio o SIP). Les noves normes
del Banc Internacional de Pagaments
(Basilea lll) representen exigéncies addi-
cionals per a les entitats financeres es-
panyoles. En particular, les caixes d’es-
talvis s’han vist obligades a canvis
substancials en la seva naturalesa juridi-
ca per poder complir els requeriments de
solvencia via I'accés al mercat de capi-
tals.

-El FROB ha aconseguit augmen-
tar el capital pero el credit segueix
sense fluir. Segons la seva opinid,

“Fer reformes
que restaurinla
competitivitat

| el creixement
de 'economia”

¢quina una altra alternativa es pot
aplicar?

—EI FROB es pot ampliar fins a 99.000
euros, encara que el cert és que si l'e-
conomia no es recupera, les entitats fi-
nanceres seguiran patint davant el risc
de credit, I'augment de la morositat, els
refinangaments immobiliaris, el tancament
dels mercats majoristes i la certesa a mitja
termini que el Banc Central Europeu anira
limitant I'accés facil a la seva liquiditat.
La clau consisteix a portar a terme les re-
formes estructurals que restaurin les con-
dicions de competitivitat i creixement de
I'economia.

-Per tant, ¢aixo vol dir que no po-
dem dir que el FROB estigui sent la
millor mesura?

—Es aviat per avaluar-ho. De moment
s’ha parat el cop. Si ens comparem amb
altres paisos, a Espanya, amb excepcid
dels casos menors de Caja Castilla La
Mancha i Caja Sur, no hem viscut les
catastrofes financeres d’altres paisos
com els Estats Units, el Regne Unit,
Holanda, Bélgica, Franca i, particular-
ment, Islandia i Irlanda. De totes ma-
neres, hem de parlar d’un éxit parcial ja

que no s’ha aconseguit que el credit
flueixi.

-A més a més del FROB, ;a qué es
deu que els nostres bancs grans no
hagin viscut la situacié d’altres bancs
mundials?

—Per diversos motius. En primer lloc,
els nostres bancs s6n bancs minoristes,
no son banca d’inversio, que van prota-
gonitzar la caiguda del model d’origina-
ci6 a distribucio. Per una altra banda, el
Banc d’Espanya va prohibir la compra
d’actius opacs (CDO) i obligava a dotar
provisions geneériques, a més a més de
les especifiques. Una altra diferéncia és
que els bancs anglosaxons van gestio-
nar malament el risc de credit pel fet que
el transferien als subscriptors dels bons
de titulitzacio, a diferencia de les cédu-
les hipotecaries espanyoles. En fi, els nos-
tres bancs i caixes no van crear vehicles
d’inversio estructurada fora de balang, i
van reduir aixi la proliferacié d’un siste-
ma financer en I'ombra.

-Es evident que mesures com el
FROB o els bancs dolents plantegen
interrogants importants des del punt
de vista social i moral. ¢Es licit que
el sector public actui com el salva-
dor del sector privat?

—Tot depen del preu que el Govern es-
tigui disposat a pagar i el banc a vendre.
No seria acceptable que el sector public
rescatés accionistes, creditors i directius
de bancs a carrec del contribuent. Tam-
poc que els beneficis fossin privats i les
perdues d’ara i futures haguessin de ser
assumides pel conjunt de la societat.

-Llavors, ¢per qué veiem que és la
practica més comuna?

—Perqué quan hi ha un objectiu supe-
rior pot ser una bona solucié. Si una en-
titat fa fallida amb efectes sistemics, no
només hi perden els accionistes sind que
té un efecte negatiu sobre el conjunt de
I’economia en termes de tancaments
d’empreses, desocupacio... No es trac-
ta de salvar els accionistes sin6 aconse-
guir que es restauri la funcié del credit.

-¢Quina creu que pot ser la recep-
ta per al nostre sistema financer?

-D’entrada, hem de donar-li una opor-
tunitat perque el FROB aconsegueixi fer
fluir el credit. | que el mateix sistema ab-
sorbeixi el seu desapalancament i la re-
ducci6 de I'excés de capacitat, via ad-
quisicions i fusions.

Crear un banc dolent seria una alter-
nativa a valorar. La quiestio clau a diluci-
dar és el preu a qué es compressin els
actius immobiliaris dels balancos banca-
ris i les perspectives futures de revalorit-
zaci6 quan I'economia espanyola re-
prengui el cami del creixement.®



Afavorir la competitivitat industrial

Elnou pla de comercialitzacio del sol es presenta al salé6 immobiliari Barcelona Meeting Point

L’Incasol ofereix
més oportunitats
per implantar
una empresa

M. TORRES

Area Monografics

L)Institut Catala del Sol (Incasol)

presenta el nou pla de comercia-
litzaci6 de I'estoc de prop de 80
hectarees de sol per a activitats econo-
miques que té com a principal objectiu
facilitar al maxim la implantacio de no-
ves industries a Catalunya. Els detalls de
la iniciativa es poden coneixer durant la
celebracio del saldé immobiliari profes-
sional i internacional Barcelona Meeting
Point (BMP), que es desenvolupa del 20
al 24 d’octubre a Fira de Barcelona, i on
I'Incasol disposa d’un gran estand
informatiu.

Aixi mateix, en I'ambit dels Parcs Cien-
tifics i Urbans del BMP es presentara el
Barcelona Economic Triangle (BET), im-
pulsat per la Generalitat de Catalunya i
I’Ajuntament de Barcelona, per pro-
moure arees d’alt valor economic de la
regié metropolitana en mercats inter-
nacionals i atraure noves inversions. Les
tres arees que integren el BET son el
Parc de I'Alba, el 22@Barcelona i el

DeltaBCN, Parc Aeroespacial i de la
Mobilitat.

Cal destacar que el sald sera també I'es-
cenari adequat perque la Conselleria de
Medi Ambient i Habitatge i I'lncasol infor-
min sobre els diferents programes i pro-
mocions de vivenda protegida de la
Generalitat.

CONDICIONS FAVORABLES
Les recentment establertes condicions
de comercialitzacié de sol industrial bus-
quen “facilitar al maxim la implanta-
ci6 de noves industries a Catalunya”,
segons han explicat des de I'empresa
publica de la Generalitat. L'objectiu és
establir una politica totalment orientada
al client que ofereixi beneficis economics
directes, millores contractuals i noves
modalitats del producte final. Es tracta
d’*“un nou model, flexible i modela-
ble a les necessitats actuals dels
clients”, subratllen des de I'lncasol.

Aixi, el pla estableix descomptes di-
rectes en el preu final del sol de fins al
10%, la flexibilitzacio dels terminis de
pagament, la possibilitat de financar fins
al 70% del preu de la parcel-la i I'oferta
de noves modalitats contractuals com
el lloguer, el dret a superficie amb una
durada de 50 anys o el lloguer de la nau
acabada.

Des de I'lncasol confien que aques-
tes i altres mesures “facilitaran la im-
plantacio de noves empreses i 'am-

pliacié de les que ja estan en fun-
cionament”.

SUPORT A LA INDUSTRIA

La decisio de I'lncasol d’elaborar un nou
pla de comercialitzacié de I'estoc de sol
industrial també té I'objectiu de lluitar
contra la dificil situacié que esta vivint la
nostra economia. Partint d’aquesta si-
tuacié s’estudien permanentment for-
mules que permetin la dinamitzacié
economica del pais per facilitar la com-
petitivitat del teixit industrial. El resultat
palpable és aquest pla de comercialit-
zacio de I'estoc de sol destinat a activi-
tats economiques.

Amb les mesures que contempla es
tracta també d’alleujar els costos inicials
a I’hora d’adquirir un espai per implan-
tar una industria. La voluntat és adap-
tar-se en la maxima mesura a les
possibilitats empresarials amb con-
dicions absolutament obertes, una
vegada estudiat cada cas de manera
individualitzada.

A més de les noves condicions cita-
des anteriorment, s’ha de mencionar
també que es contemplen innovadores
modalitats contractuals, ja que si bé fins
ara I'empresari preferia I'adquisicié del
terreny i el mercat afavoria la compra,
aix0 ha canviat. En aquests moments,
s’ofereixen solucions de lloguer o d’Us
del sol durant grans periodes de
temps.©

Cal modernitzar els
sectors urbanitzats

Es necessari revisar els actuals models de gestio
dels poligons industrials segons el COEIC

JULIO MAYA
Area Monografics

| dijous 30 de setembre, el

Col-legi Oficial d’Enginyers In-

dustrials de Catalunya (COEIC)

va celebrar una jornada per
analitzar els models de gesti¢ de poli-
gons industrials i d’activitat economica
a Catalunya i detectar la problematica
existent per plantejar noves estrategies.
Representants del sector public, em-
presarial i professional van participar en
aquest acte, celebrat a I'auditori del Con-
sorci de la Zona Franca.

Actualment hi ha diferents models de
gestio i és impossible aplicar un sol cri-
teri. Josep Miquel Aced, president de la
Uni¢ de Poligons Industrials de Catalu-
nya (UPIC), va apuntar la necessitat d’u-
na rehabilitacié i una regeneracié impor-
tants. La UPIC treballa per redefinir tot
el panorama actual, malgrat la crisi
economica, i adaptar-se als reptes de fu-
tur. L'organitzacioé dels poligons indus-
trials denota uns forts deficits estructu-
rals: han anat creixent segons les
necessitats del moment sense una pla-
nificacié racional. Una de les conclusions
d’aquesta jornada va ser la necessitat
d’encaminar I'activitat industrial cap a un
model de gestié conjunt per rendibilitzar
les eines i els recursos disponibles. Du-
rant la jornada també es va anunciar la

proxima entrada en vigor del decret
82/2010, que afecta la proteccio i la se-
guretat de poligons industrials, que al
desembre comencara a funcionar amb
el fi d’harmonitzar transversaiment la ges-
ti6 dels poligons.

PLA DE TRANSPORT DE VIATGERS

El transport de mercaderies i de perso-
nes és una de les problematiques més
complexes. En aquest sentit, Manel Vi-
llalante, director general de Transports,
va explicar que el pla de transport de
viatgers de Catalunya 2008-2012 ela-
borat per la Conselleria de Politica Terri-
torial i Obres Publiques proposa les di-
rectrius per a la gestio i la millora del
transport public per carretera i ferroca-
rril en comunicacions interurbanes a
Catalunya.

A I'hora de detectar les caréncies als
poligons industrials, es va constatar que
la competitivitat d’un territori es veu molt
condicionada per I'oferta del seu sol in-
dustrial, i disposar d’una oferta de poli-
gons amb prestacions d’alta qualitat és
un factor indispensable. El territori ne-
cessita una politica de foment de I'acti-
vitat economica transversal, amb un ges-
tor del territori que vetlli per coordinar
I'accio de I’Administracié i per assegu-
rar el bon funcionament.

Aquest model de gestid conjunta no
pot perdre de vista la necessitat de va-

Acte de presentacio de la jornada organitzada pel COEIC a I'auditori del Consorci de la Zona Franca.

ELS PROFESSIONALS DETECTEN
ALGUNS DEFICITS ESTRUCTURALS

REDUIR LIMPACTE
MEDIAMBIENTAL ES
UN DELS OBJECTIUS
FONAMENTALS

lorar I'impacte mediambiental a nivell glo-
bal amb el proposit d’aconseguir una
gestio de residus adequada. Maria Co-
mellas, directora de Qualitat Ambiental,
va recordar que aquests sectors urba-
nitzats suposen una ocupacié i un Us del
territori i generen impactes sobre els di-
versos sectors ambientals. En aquest
sentit, el Programa de les Nacions Uni-
des per al Medi Ambient (PNUMA) es ba-
sa en un principi de prevencio per a la
gestio mediambiental i és un bon model
per plantejar-se un canvi. Reduir aguest
impacte és un dels objectius dels pro-
jectes sostenibles que han de reunir es-
forgos per detectar quina font energeéti-
ca es necessita i establir nous objectius

en I'ambit de I'estalvi i de I'eficiencia
energetica. Des dels anys 70 ens trobem
immersos en el canvi del mén analogic
al digital.

El consum de telecomunicacions ha
canviat, i tot i que ara mateix les infraes-
tructures estan disponibles, el canvi tec-
nologic dels equipaments es fa esperar.
Actualment, tots els poligons tenen ac-
cés als serveis minims de la banda am-
pla, pero els operadors de telecomuni-
cacions i I’Administracio juguen un paper
molt important en aquest aspecte, ja que
la banda ampla és una eina basica per
a la competitivitat de les empreses. Tota
la informacié sobre la jornada es troba
al bloc www.poligons.eic.cat.®



Tres vertexs
Thnovacio
1 conerxement

El Barcelona Economic Triangle conforma,
una area d’atraccio d’inversions i talent

VICTOR FUSER

Area Monografics

’ aposta per la societat del
coneixement i la nova eco-
nomia marcara el futur im-
mediat de Barcelona i la se-
va area metropolitana, que

ha comencat a posicionar-se com un re-
ferent al Mediterrani en matéria d’inno-
vacio, recerca, desenvolupament, dis-
seny i creativitat. La seva principal aposta
per acompanyar el treball de les empre-
ses i projectes ja instal-lats, a més a més
de convertir-se en un focus d’atraccio
de talent i companyies internacionals, té
tres vertexs, els que conformen el Bar-
celona Economic Triangle (BET), format
per la interaccié de les zones del Delta
BCN/BZ Barcelona Zona Innovacio (a I'a-
rea del Llobregat), el 22@Barcelona (area
del Besos) i el Parc de I’Alba (area del
Valles).

Tres arees promogudes per I'Ajun-
tament de Barcelona i la Generalitat de
Catalunya que componen un triangle
geografic i que juntes sumen prop de set
milions de metres quadrats de sol i una
capacitat per generar més de 200.000
nous llocs de treball en sectors estra-
tegics. Per aconseguir-ho, el BET
(www.barcelonaeconomictriangle.com)
se sustenta sobre projectes ja consoli-
dats que recullen I'estela de decades de
treball i, al mateix temps, aprofita les
oportunitats de treball que brinden sec-
tors emergents com les tecnologies de
la informacid i la comunicacio, I'energia,
la biotecnologia, la mobilitat, la nano-
tecnologia o el sector aeroespacial. Em-
preses i iniciatives punteres que esta-
bleixen sinergies amb el teixit industrial
de cada area, les universitats, els cen-
tres d’investigacio i transferencia tec-
nologica i els parcs logistics.

El primer vertex d’aquest triangle d’in-
novacio se situa a 'area de la desem-
bocadura del riu Llobregat, amb el Del-

ta BCN/BZ Barcelona Zona Innovacio.
Un espai abonat a sectors com la mo-
bilitat, I'alimentari, I'aeroespacial, el bio-
tecnologic o de I'Optica i la fotonica, que
es beneficien del fet de trobar-se en una
de les principals arees industrials i lo-
gistiques. En aguest espai destaca el
desenvolupament de tres grans eixos im-
pulsats per I'lncasol, com soén el Parc de
Negocis de Viladecans, que compta amb
98.000 metres quadrats per a la ubica-
cié d’empreses en un entorn de qualitat;
el Parc Aeroespacial i de la Mobilitat, que
es beneficia d’una série de centres d'in-
vestigacio i infraestructures d’alt nivell,
i el Parc Mediterrani de la Tecnologia, on
es connecten empresa i universitat. El
quart eix esta representat pel BZ Barce-
lona Zona Innovacio, 50 hectarees pro-
mogudes pel Consorci de la Zona Fran-
ca per a la concentracio d’activitats
culturals, tecnologiques i alimentaries.
Quatre focus reforgats per projectes es-
trategics com el Parc de la Salut Biopol
o el Parc Logistic de la Zona Franca.

DEL SEGLE XX AL XXI

Mentrestant, a I'area del Besos es con-
solida el procés de transformacio de I'an-
tiga zona industrial del Poblenou en el
nou districte tecnologic i de la innovacio
que representa el 22@Barcelona. Es a
dir, el millor reflex de la transicio entre
una economia de base productiva pro-
pia del segle XX a una de basada en el
coneixement, la investigacic i les noves
idees fruit del segle XXI. Un espai orga-
nitzat en cinc clusters —concentracio
d’empreses, centres d’investigacio, uni-
versitats i entitats— principals: mitjans de
comunicacio, TIC, tecnologies mediques,
energia i disseny. Des de I'any 2001, da-
ta d'inauguracié dels primers espais del
nou districte tecnologic de la ciutat, ja
s’hi han instal-lat 1.502 empreses, com
Yahoo o Microsoft, que han permeés cre-
ar al voltant de 44.500 llocs de treball.
Aquesta zona es complementa amb el

A dalt, el 22@Barcelona. A sota, el Parc Aeroespacial i de la Mobilitat, al Delta BCN/BZ (esquerra), i el Sincrotrd Alba.

LES ZONES

EL BET CONNECTA
EL DELTABCN/BZ,
EL 22@BARCELONA
| EL PARC DE UALBA

Campus Diagonal-Besos o la zona ex-
terior resultant de la futura estaci6 de La
Sagrera.

Finalment, el tercer vertex s’ubica a
I'area del Valles, amb el Parc de I’Alba al
capdavant, una de les aportacions més
rellevants de Catalunya al mapa de la in-
novacié europea, on es concentren sec-
tors economics estrategics orientats a
la biotecnologia, les energies renovables,
la nanotecnologia, els nous materials, la
farmacia i la salut. Promogut per I'In-
casol, la seva principal infraestructura és
el Sincrotré Alba, que ofereix serveis d’in-
vestigacio de primer nivell a comunitats
cientifiques, academiques i industrials
de tot el mén. Un pol d’atraccio de ta-
lent i, a la vegada, I'eix per a I'establi-
ment de sinergies amb la resta d’espais
que conformen I'area, com el Parc de la

Salut-Parc Tauli, el Parc Tecnologic del
Valles, el Parc de Recerca de la UAB,
Esade Creapolis 0 el Parc Empresarial
Can Sant Joan.

En definitiva, tres vertexs d’un triangle
dissenyat per convertir-se en un referent
de I'economia del coneixement al Medi-
terrani, capac de donar ales a les em-
preses ja presents a Barcelona i d’in-
crementar encara més I'atractiu de la
ciutat per a la instal-lacié de noves em-
preses. Aixi, amb I'objectiu d’atraure in-
versionistes internacionals, aixi com po-
sicionar la capital catalana com a zona
estrategica, el BET ja s’ha donat a conéi-
xer tant al sal6 Exporeal de Munic com
a la fira MIPIM de Cannes, i aquests dies
segueix difonent la seva aposta per la in-
novacio i els sectors emergents al Bar-
celona Meeting Point.©
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PER EDUARD PALOMARES
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GERENT DEL SERVEI |
DE PREVENCIO GAUDI

“Les empreses han d’entendre que |a lluita per evitar
accidents laborals també implica valor i rendibilitat”

“Encara queda cami per recorrer”

“La inversio en prevencio de riscos s’ha reduit per la crisi, encara que les empreses son més madures”

a crisi economica ha portat al-

gunes empreses a retallar to-

tes aquelles despeses que

consideraven no imprescindi-

bles. En molts casos, lamen-
tablement, aixd ha suposat la reduccio
de les partides pressupostaries destina-
des a la prevencié de riscos laborals, co-
sa que indica que encara queda molt ca-
mi per recorrer en aquesta materia. No
obstant, no tot és negatiu: les dades del
primer semestre de I'any a Catalunya in-
diquen una disminucié dels accidents del
17% i, sobretot, una rebaixa dels sinis-
tres mortals del 47,6%. | aixo significa
que, malgrat tot, la feina de sensibilitza-
ci6 portada a terme per grups com el Ser-
vei de Prevencié Gaudi ha comencat a
calar entre les empreses del sector de la
construccio.

-La celebracié del Barcelona
Meeting Point coincideix amb cer-
ta reactivacio del mercat immobi-
liari, cosa que ha portat a afirmar
que es tracta de I’ultima oportu-
nitat per trobar alguna bona opor-
tunitat. {Coincideixen amb aques-
ta visio optimista?

-Ja fa tres anys que va comengar la
crisi economica, que ha suposat un con-
tinu descens en matéria de vendes i pro-
ducci¢ de vivendes. Sembla que en els
Ultims mesos s’ha produit un repunt, en-
cara que el cert és que es pot deure al
fet que aquest 1 de gener s’acaben les
desgravacions fiscals per la compra de
vivenda, i creiem que és una cosa que
s’ha de tenir molt en compte, ja que exis-
teix bastanta incertesa sobre qué pas-
sara després. En tot cas, aquesta situa-
cié ha servit perqué algun promotor hagi
iniciat algun nou projecte, tot i que en-
cara no podem creure que es tracta del
principi de la fi de la crisi.

-¢La prevencio de riscos laborals
en la construccio ha sigut una de les
perjudicades per la crisi?

-Si. Moltes empreses han hagut de re-
tallar despeses per gestionar la situacio
de crisi, i aix0 ha generat una disminucio
en el pressupost destinat a la prevencio

de riscos. No és que s’hagi deixat d’in-
vertir, pero es fa menys que abans. En al-
guns casos perque les empreses han re-
duit el nombre de treballadors i, per tant,
disminueixen les necessitats. En altres,
no obstant, ha sigut perqué al veure’s ofe-
gades per la situacié econdmica han pre-
ferit treballar amb poca o nul-la preven-
cié. | aixo significa que encara ens queda
molt cami per recOrrer, encara que ens
hauria agradat que les empreses ha-
guessin entes que per treballar és tan ne-
cessaria la llum com la prevencio.

“Els sinistres

mortals han baixat
un47%, xifraque
reflecteix I'eficacia de la
feina de sensibilitzaci”

-¢Quines conseqiiéncies ha tingut
per a una assessoria externa com el
Servei de Prevencié Gaudi la reduc-
cié de la inversié en prevencié?

—La majoria de les empreses amb que
treballem han continuat invertint i mai han
rebaixat els minims de seguretat neces-
saris. No obstant, si que ens hem hagut
d’enfrontar al tancament d’empreses o a
impagaments. De totes maneres, creiem
que la prevencié de riscos és una ne-
cessitat indiscutible per a les empreses,
i que la nostra feina té una rad de ser. A

més, la crisi ha servit per adaptar els nos-
tres productes i diversificar-nos. A part
de portar a terme la gestio integral de
la prevenci6 d’una empresa, ara també
oferim serveis més concrets i especialit-
zats, com la coordinaci6 d’activitats en
un centre multiempresarial, I'elaboracié
de plans d’autoproteccio o I'assessora-
ment técnic en diverses situacions.

-Malgrat tot, les dades sobre si-
nistralitat laboral en el primer se-
mestre de I’any son positives. ¢El
sector empresarial esta més madur?

-Els numeros absoluts d’accidents
en la construccio ja indiquen una bai-
xada, una dada que ratifiquen els in-
dexs de sinistralitat, que té en comp-
te el nombre de sinistres per cada
100.000 treballadors. D’acord amb
aquestes xifres, les morts al lloc de
treball s’han reduit un 47,6%, i aixo
és molt significatiu, ja que és aqui on
es reflecteixen els avangos en mate-
ria de prevencio. Les empreses per
si mateixes ja sén més madures, i
aix0 ha sigut gracies a les tasques de
sensibilitzacié. Perd ara no hem d’a-
baixar la guardia i tirar per terra la
feina de tants anys, ja que després
sera dificil recuperar-la i perqué la
prevencié aporta rendibilitat i
competitivitat.

-La crisi brinda una oportunitat
perqueé les empreses aprofitin la re-
duccié de la feina per formar els seus
treballadors. ¢Ha sigut aixi?

—Per un costat s’estan complint els pro-
grames de prevencio sobre riscos labo-
rals establerts pels convenis del sector, i
aixo significa que els treballadors estan
més preparats. A més, creiem que les em-
preses si que han aprofitat les opcions for-
matives que tenen a I’abast, tant els cur-
S0s subvencionats com els bonificats, en
qué part de I'import els és retornat per
la Seguretat Social. En aquest ultim cas,
I'Institut Gaudi de la Construccié ha por-
tat a terme una campanya per ajudar les
empreses a gestionar aquesta possibili-
tat, que permet confeccionar cursos a mi-
da segons les seves necessitats.®

Institut Gaudi
de la Construccio
wianw.igaudi.org
el 93 238 80 70

[
Servel .
Prevencié Gaudi
wiww.spgaudi.com
kel B3 238 73 10
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